1. 고객의 문제 및 타겟 고객
	* 해결하고자 하는 고객의 문제 및 타겟 고객의 니즈 및 특성



2
2. 솔루션 컨셉 및 제품/서비스 내용
	* 고객 문제에 대한 해결 방안 및 구체적인 제품/서비스 내용



3. 핵심 기술
	* 핵심기술 요약 및 보유 형태, 포트폴리오 등 기재
* 중요하게 보는 포인트 : 차별화 기술임을 증명할수 있는 검증 데이터 제시




4. 시장 및 고객 분석
	* 목표 고객 및 시장 현황, 시장 전망 등(국내 및 해외)




5. 경쟁사 분석
	* 국내외 경쟁기업, 시장점유율 및 제품 비교, 웹사이트 링크 제공




6. 현재까지 사업화 현황과 앞으로 추진 계획
	* 사업화 진행단계는 2가지로 구분하여 제공
   - 지금(신청일 기준)까지 사업화 실적현황(가입자 또는 매출 추세)
   - 앞으로 사업화 계획, Go-to-Market 계획 등
 * 중요하게 보는 포인트
   - 작더라도 시장에서 의미있는 추종자(고객)를 확보했다는 데이터 제시
   - 초기 단계이지만 향후 확장성(성장성)을 제시할수 있는 근거와 계획




7. 환경 분석
(1) 강점 및 기회 요인
	구분
	내용

	강점
	

	기회
	



(2) 약점 및 위협 요인
	구분
	내용

	강점
	

	기회
	



8. 주요 인력 현황(필요시 칸 추가)
(1) 경영진 현황
	직급
	성명
	주요 담당업무
	경력 및 학력 등

	
	
	
	-
-
-

	
	
	
	-
-
-

	
	
	
	-
-
-



(2) 기타 주요 인력 현황
	직급
	성명
	주요 담당업무
	경력 및 학력 등

	
	
	
	-
-
-

	
	
	
	-
-
-

	
	
	
	-
-
-



